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I dio

1.Bankarski menadžer (bankar) i bankarski menadžment

2. Struktura kapitala u bankarstvu BiH 

3. Evropska monetarna unija i Evropska centralna banka

4.Savremene tendancije u bankarstvu Sjedinjenih američkih država

5.Unutrašnja organizacija  bankarske institucije – mala banka

6. Unutrašnja organizacija bankarske intitucije – velika banka

7. Organizaciona struktura poslovnice

8. Organizaciona struktura filijale

9. Elektronsko poslovanje  u bankarstvu

10. Bankarske holding kompanije

11. Uvid u bilans stanja banke (izvještaj o finansijskom stanju)

12. Komponente bilansa uspjeha (izvještaj o prihodima i rashodima)

13. Izvještaj  o akciskom kapitalu akcionara

 14. Izvještaj o protoku sredstava (izvještaj o izvorima i korišćenju sredstava)

15. Utvrđivanje  dugoročnih bankarskih ciljeva

16. Maksimiziranje vrijednosti kompanije

17.Koeficijenti rentabilnost i korisne formule rentabilnosti banke

18.  Detaljna analiza strukture prihoda od akciskog kapitala

19. Analiza presjeka prihoda od aktive

20. Mjerenje rizika u bankarskim uslugama 

21. Strategija upravljanja  aktivom

22. Strategija upravljanja pasivom

23. Strategija upravljanja sredstvima

24. Sile koje određuju kamatne stope

25. Određživanje kamatnih stopa

26.Komponente kamatnih stopa

27. Reakcija banaka na kamatni rizik

28. Upravljanje rizikom osjetljivim na kamatu

29. Upravljanje trajanjem dispariteta

30.Organi  upravljanja aktivom i pasivom banke


II dio 

1. Ugovori o finansijskim fjučersima

2. Opcije kamatnih stopa

3. Kamatni svopovi

4. Istrumenti za garantovanje gornje i donje granice kamatnih stopa

5. Sjekuritizacija  bankarskih  zajmova

6. Prodaja zajmova

7. Stendby  kreditna pisma

8. Popularni instrumenti investicija na tržištu novca

9. Popularni instrumenti za investicije na tržištu kapitala

10. Faktori koji utiču na izbor  hartijama od vrijednosti – Predviđena stopa prihoda

11. Strategija rokova dospijeća u finansijskim investicijama

12. Sredstva upravljanja dospijećem

13. Ponuda i potražnja  u pogledu likvidnosti

14. Strategije koje menadžeri koriste za likvidnost

15. Metod izvora i korišćenja sredstava

16. Vrste depozita koje nude banke

17. Utvrđivanje cijene depozita prema troškovima- plus marža profita

18. Utvrđivanje  cijena depozita po osnovu poslovnog odnosa sa klijentima

19. Upravljanje pasivom i doktrina  odnosa prema klijentu

20. Alternativni nedepozitni izvori sredstava

21. Izbor među alternativnim nedepozitnim sredstvima 

22. Izvori nedepozitnog finansiranja: Faktori koje treba uzeti u obzir

23. Prodaja usluga  iz ivesticionog bankarstva

24. Prodaja investicionih proizvoda klijentima

25. Povjerilčke usluge  kao izvor prihoda od provizija

26. Prodaja usluga iz djelatnosti osiguranja

27. Kapital banke

28. Funkcije kapitala banke

29. Vrste kapitala banke

30. Planiranje kapitala banke

31. Bazelski sporazumi (Bazel I , Bazel II )

32. Vrste zajmova

33.  Koraci u procesu  odobravanja zajmova

34. Kontrola zajmova

35. Djelovi tipičnog ugovora o zajmu

36. Izvori informacija o klijentima po zajmu 

 
 III dio

1. Koraci u procesu odobravanja zajmova

2. Analiza kredita . Šta čini dobar kredit?

3. Izvori niformacija o klijentima po zajmu

4. Djelovi tipičnog ugovora o zajmu

5. Kontrola zajmova

6. Rješavanje situacije po problematičnim zajmovima

7. Kratkoročni zajmovi poslovnim kompanijama

8. Dugoročni zajmovi poslovnim kompanijama
9. Analiza zahtjeva za odobravanje poslovnih zajmova
10. Analiza finansijskih koeficijenata finansijskih izvještaja klijenata
11. Priprema iskaza novčanog toka iz finansijskih izvještaja firme
12. Utvrđivanje cijena zajmova
13.  Glavni model za utvrđivanje  cijena zajmova
14.  Vrste zajmova odobrenih pojedincima i porodicama

15. Razmatranje zahtjeva za odobravanje potrošačkih kredita

16. Zajmovi za nekretnine

17. Formiranje cijena za potrošačke  kredite za nekretnine

18. Fuzija u bankarstvu i drugim finansijskim institucijama

19. Motivi brzog rasta bankarskih  fuzija

20. Izbor odgovarajućeg partnera za fuziju

21. Fuzija i proces pripajanja koja dovodi do rasta

22. Metodi dovrašavanja  transakcija pripajanja

23. Pravila integrisanja u Evropi

24. Uspješno integrisanje

25. Vrste inostranih bankarskih organizacija

26. Propisi koji se odnose na međunarodno bankarsko poslovanje

27. Usluge koje banke pružaju na međunarodnom  tržištu

28. Problemi koji u budućnosti očekuju međunarodne banke

29. Razvoj    boljih  metoda   za ocjenu rizika u međunarodnom odobravanju zajmova

30. Prilagođavanje novim tržišnim  mogućnostima koje je stvorila deregulacija i novi međunarodni sporazumi.
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